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Бизнес-план

для реализации мероприятия 
«осуществление индивидуальной предпринимательской деятельности»

Оказание услуг по ремонту и отделке помещений

(наименование проекта)
1. Данные о заявителе
	Ф.И.О.
	

	Дата рождения
	

	ИНН
	

	Номер телефона
	

	Адрес эл. почты
	

	Адрес места жительства 
(места пребывания)
	

	Сведения об образовании (Наименование образовательной организации, период обучения и полученной специальности (квалификации, профессии))
	

	Опыт работы
за последние 3 года
(наименование организации, занимаемая должность, период)
	


1.1.
Опыт работы в запланированной деятельности
(наименование организации, занимаемая должность, период работы, а также знания, умения и навыки в выбранной сфере деятельности) ____________________________________________________________________
____________________________________________________________________

____________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________
1.2.
Сведения о потребности в обучении (повышении квалификации) с обоснованием такой необходимости (указать наименование и адрес образовательной организации, формат и продолжительность курса/программы, специальность, стоимость обучения)
____________________________________________________________________
____________________________________________________________________
____________________________________________________________________
________________________________________________________________________________________________________________________________________
________________________________________________________________________________________________________________________________________
____________________________________________________________________
2. Описание предпринимательской деятельности
	Сведения о виде предпринимательской деятельности
	Индивидуальный предприниматель

	Коды ОКВЭД

(если осуществляется или планируется деятельность в качестве индивидуального предпринимателя)
	43.39

	Сведения о применяемой (планируемой к применению) системе налогообложения
	НПД

	Информация о месторасположении объекта предпринимательской деятельности

	Адрес 

(город, район, улица, офис, гараж и др.)
	

	Правовое основание пользования помещением/земельным участком
(собственность, аренда, другое)
	

	Площадь и характеристики помещения
/ земельного участка
	

	Стоимость аренды в месяц
	Не предусмотрена

	Срок действия договора аренды
	-


2.1. Описание проекта (цели, задачи, краткое описание производимого продукта/товара/услуги):

Основной целью реализации проекта является: осуществление ремонтных и отделочных работ всех видов помещений на территории ________________________________________, а также, получение прибыли за счет осуществления данной деятельности.

Для достижения указанной цели поставлены следующие задачи:

- приобретение необходимого оборудования;

- регистрация ИП на НПД;

- поиск и последующее расширение клиентской базы;

- увеличение объема оказываемых услуг.

Социальная эффективность проекта – при реализации проекта будет дополнительно создано 1 рабочее место (инициатор проекта).

Требуемый объем первоначальных вложений: 350 000 руб.

Степень успешности проекта оценивается как высокая, так как, несмотря на уровень конкуренции в сегменте оказания такого рода услуг, количество потенциальных клиентов является достаточно большим.
Планируется, что деятельность по осуществлению отделки и ремонта помещений будет включать в себя следующие виды мероприятий:

· Монтаж и демонтаж дверей;

· Электромонтажные работы;

· Отделочные работы (укладка линолеума, ламината);

· Возведение стен и конструкций из гипсокартона;

· Отделочные работы (шпатлевка стен, покраска и т.д.);

· Сантехнические работы (установка унитаза, смесителей, водонагревателей и фильтр-систем и т.п.):

· Демонтаж плитки, кафеля, потолка, полов.
Данный перечень не является окончательным, т.к. виды работ будут осуществляться исходя из запросов клиентов.

2.2.
Наличие основных средств, материально-производственных запасов для осуществления деятельности 

____________________________________________________________________
(указывается   наличие и  основные характеристики имеющихся зданий, сооружений, транспортных средств, станков, оборудования, земельных участков и иных основных средств, а также материально-производственных запасов)

____________________________________________________________________
________________________________________________________________________________________________________________________________________

________________________________________________________________________________________________________________________________________
____________________________________________________________________
2.3.
Основные   средства, материально-производственные запасы, которые планируется приобрести за счет средств социального контракта (указывается потребность в оборудовании с перечислением его основных характеристик и указанием количества, стоимости и суммы)
	№
	Наименование 

(с указанием основных характеристик)
	Количество
	Стоимость, руб.
	Сумма,
руб.

	1.
	Перфоратор
	1
	
	

	2.
	Дрель-шуруповерт аккумуляторная
	1
	
	

	3.
	Угловая шлифовальная машина
	1
	
	

	4.
	Пила торцовочная комбинированная
	1
	
	

	5.
	Пила дисковая
	1
	
	

	6.
	Строительный пылесос
	1
	
	

	7.
	Лобзик электрический
	1
	
	

	8.
	Бензопила штиль
	1
	
	

	9.
	Лазерный уровень
	1
	
	

	10.
	Строительный фен
	1
	
	

	11.
	Сварочный аппарат для пластиковых труб
	1
	
	

	12.
	Штроборез
	1
	
	

	13.
	Ящик для инструментов
	2
	
	

	14.
	СИЗ и расходные материалы (рабочий костюм, герметик, скотч, метизы, провода, рулетки, фонарики, мультитулы и наборы инструментов, ручной инструмент: гаечные ключи, шестигранники, отвертки, пильные и отрезные диски, биты и насадки, сверла, буры для перфоратора, щетки для электродвигателей, круги шлифовальные и фрезы, диски

для ушм отрезные зачистные и т.д.)
	
	
	

	
	ИТОГО
	
	
	350 000


2.4.
Наименование и отличительные особенности поставщиков оборудования, материально-производственных запасов
	№
	Наименование оборудования, материально-производственных запасов
	Поставщик
	Отличительная особенность поставщика

	1.
	Перфоратор
	Интернет-магазин
	Выгодная цена, быстрая доставка профессиональный инструмент

	2.
	Дрель-шуруповерт аккумуляторная
	Интернет-магазин
	Выгодная цена, быстрая доставка профессиональный инструмент

	3.
	Угловая шлифовальная машина
	Интернет-магазин
	Выгодная цена, быстрая доставка профессиональный инструмент

	4.
	Пила торцовочная комбинированная
	Интернет-магазин
	Выгодная цена, быстрая доставка профессиональный инструмент

	5.
	Пила дисковая
	Интернет-магазин
	Выгодная цена, быстрая доставка профессиональный инструмент

	6.
	Строительный пылесос
	Интернет-магазин
	Выгодная цена, быстрая доставка профессиональный инструмент

	7.
	Лобзик электрический
	Интернет-магазин
	Выгодная цена, быстрая доставка профессиональный инструмент

	8.
	Бензопила штиль
	Интернет-магазин
	Выгодная цена, быстрая доставка профессиональный инструмент

	9.
	Лазерный уровень
	Интернет-магазин
	Выгодная цена, быстрая доставка профессиональный инструмент

	10.
	Строительный фен
	Интернет-магазин
	Выгодная цена, быстрая доставка профессиональный инструмент

	11.
	Сварочный аппарат для пластиковых труб
	Интернет-магазин
	Выгодная цена, быстрая доставка профессиональный инструмент

	12.
	Штроборез
	Интернет-магазин
	Выгодная цена, быстрая доставка профессиональный инструмент

	13.
	Ящик для инструментов
	Интернет-магазин
	Выгодная цена, быстрая доставка профессиональный инструмент

	14.
	СИЗ и расходные материалы (рабочий костюм, герметик, скотч, метизы, провода, рулетки, фонарики, мультитулы и наборы инструментов, ручной инструмент: гаечные ключи, шестигранники, отвертки, пильные и отрезные диски, биты и насадки, сверла, буры для перфоратора, щетки для электродвигателей, круги шлифовальные и фрезы, диски для ушм отрезные зачистные и т.д.)
	Интернет-магазин
	Выгодная цена, быстрая доставка профессиональный инструмент


2.5.
Необходимое количество сотрудников, их состав, компетенции и навыки, фонд оплаты труда (указать, если планируется наем сотрудников). 
В первый год реализации проекта не возникает необходимости в привлечении сторонних наемных работников. Инициатор проекта будет самостоятельно оказывать услуги.
3. Анализ рынка и маркетинг, стоимость товаров (работ, услуг)

3.1.
Укажите основных потребителей товаров (работ, услуг) 
Основная целевая аудитория: 

1. Люди, планирующие продажу квартиры. Эта группа потенциальных клиентов может искать услуги ремонта, чтобы повысить стоимость своей квартиры перед продажей. Они могут искать услуги, которые помогут им быстрее продать свою квартиру и получить максимальную прибыль. 

2. Новоселы. Это группа людей, которые только что переехали в новую квартиру или собираются переехать. Они могут искать услуги ремонта, чтобы сделать свое новое жилье более комфортным и подходящим для их потребностей. 

3. Люди, планирующие сдачу квартиры в аренду. Эта группа потенциальных клиентов может искать услуги ремонта, чтобы подготовить свою квартиру к аренде и привлечь новых жильцов. 

4. Коммерческие клиенты. Это могут быть компании, которые ищут услуги ремонта для своих офисов или жилых помещений для сотрудников. 

5. Люди, ищущие ремонт «под ключ». Это группа потенциальных клиентов, которые ищут услуги ремонта, которые включают в себя все этапы ремонта от проектирования до полной готовности квартиры.

3.2.
Способы реализации продукции (товаров, работ, услуг), способы увеличения количества бизнес-показателей (продаж товаров/услуг) 
Основными каналами продвижения услуг станут: 

- расклейка предложений на рекламных стендах домов;

- размещение услуг на онлайн-платформе «Авито»;

-  размещение информации в тематических сообществах в социальной сети «Вконтакте»;

- «сарафанное радио».

Также, при накоплении опыта с разным бюджетом по ремонту квартир «под ключ» в дальнейшем планируется создание собственного сообщества в социальной сети «Вконтакте». 

3.3.
Проведите анализ конкурентоспособности товаров (работ, услуг) с указанием стоимости у конкурентов.
Согласно, проведённого анализа (на основе размещенных объявлений услуг на сайте «Яндекс услуги») в ______________ имеется порядка 5 организаций, оказывающих ремонтно-отделочные услуги и около 20 частных строителей, выполняющих сторонние заказы. Только половина из числа конкурентов имеют схожий с инициатором проекта опыт работы. Кроме того, на основе оценок и отзывов, только половина из числа обозначенных мастеров имеют рейтинг «5». 

	Конкуренты
	Основные преимущества
	Основные недостатки
	Основной спектр услуг
	Маркет-ые предл.

	Самозанятый «Конкурент 1»


	Оказывает услуги более 5 лет
	Жалобы на качество и сроки выполнения работ
	Узкий перечень услуг по ремонту и отделке помещений
	Нет

	Самозанятый «Конкурент 2»


	Оказывает услуги более 10 лет
	Высокая стоимость услуг
	Разнообразный перечень услуг по ремонту и отделке помещений
	Нет

	Индивидуальный предприниматель «Конкурент 3»


	Имеет связи среди заказчиков – юридических лиц
	Высокая стоимость услуг
	Разнообразный перечень услуг по ремонту и отделке помещений
	Да


По перечню работ, опыту работы и качеству предоставляемых услуг инициатор проекта позиционируется не менее привлекательно, чем другие конкуренты.

3.4.
Прайс-лист с указанием наименования товаров (работ, услуг) и стоимости за единицу продукции (услуги)
	N п/п
	Наименование товара, услуги, за шт. (ед.)
	Стоимость товара, услуги, руб.



	1.
	Штукатурка стен (комплекс работ по выравниванию стен) (м²)
	1000

	2.
	Шпаклевание стен (комплекс работ по подготовке стен к поклейке или покраске) (м²)
	700

	3.
	Поклейка или покраска стен (м²)
	400,00

	4.
	Укладка керамогранита (м²)
	3500,00

	5.
	Комплекс работ по выравниванию полов (м²)
	500

	6.
	Укладка напольных покрытий (м²)
	1000,00

	7.
	Установка дверей (шт.)
	4500,00

	8.
	Сантехнические работы (установка унитаза, смесителя, инсталяции, ванны и т.д) (шт.)
	2500,00

	9.
	Монтаж душевой кабины (шт.)
	10000

	10.
	Комплекс работ по монтажу сантехнических труб и подводки (п/м)
	1000

	11.
	Комплекс демонтажных работ (м²)
	600

	12.
	Установка натяжных потолков (м²)
	1200


4. Финансовый план

4.1.
Планируемые доходы по осуществлению деятельности за месяц

	№
	Наименование товара, услуги
	Количество товара, услуг
	Стоимость товара, услуги, руб.
	Сумма, 

руб.

	1.
	Штукатурка стен (комплекс работ по выравниванию стен) (м²)
	35
	1000
	35000

	2.
	Шпаклевание стен (комплекс работ по подготовке стен к поклейке) (м²)
	35
	700
	24500

	3.
	Поклейка стен (м²)
	35
	400
	14000

	4.
	Комплекс работ по монтажу сантехнических труб и подводки (п/м)
	4
	1000
	4000

	5.


	Укладка керамогранита (м²)
	15
	3500
	52500

	
	ИТОГО
	
	
	130000


4.2.
Прогноз доходов и расходов за месяц/год

	№
	Расходы/доходы
	Сумма (руб.)

	1
	Расходы
	на месяц
	на год

	1.1
	Затраты, связанные с регистрацией предпринимательской деятельности
	0
	0

	1.2
	Затраты на лицензирование
	0
	0

	1.3
	Затраты на сертификацию продукции, деклараций соответствия
	0
	0

	1.4
	Оплата за аренду помещения
	0
	0

	1.5
	Приобретение расходных материалов 
	8500
	102000

	1.6
	Транспортные расходы
	10000
	120000

	1.7
	Заработная плата персонала с фиксированными страховыми взносами
	0
	0

	1.8
	Расходы на рекламу
	1000
	12000

	1.9
	Расходы на оплату налогов
	5200
	62400

	1.10
	Иные расходы (указать)
	10500
	126000

	
	ИТОГО
	
	

	2
	Доходы
	на месяц
	на год

	2.1
	Доход от предпринимательской деятельности
	130000
	1560000

	2.2
	Иные доходы (указать)
	0
	0

	
	ИТОГО
	130000
	1560000

	3
	Финансовый результат (чистая прибыль)
	100000
	1200000

	4
	Окупаемость проекта (мес.)
	3,5мес.
	3,5мес.


4.3.
Источники финансирования бизнес-плана

	№
	Источник финансирования
	Сумма, 
руб.
	Доля от общей суммы затрат (%)

	1
	Средства государственной социальной помощи на основании социального контракта на осуществление индивидуальной предпринимательской деятельности
	350 000,00
	100

	2
	Собственные средства
	---
	---

	3
	Иные заемные средства
	---
	---

	ИТОГО
	350 000,00
	100


          5. Календарный план реализации проекта 

План реализации проекта
(поэтапный план действий от момента получения денежных средств до начала оказания услуг)
	№ этапа
	Наименование этапа
	Сроки исполнения
	Объем финансирования, руб.
	Примечание

	1.
	Регистрация ИП
	1 неделя
	
	

	2.
	Получение социального контракта
	1 месяц
	350000
	

	3.
	Закупка оборудования
	Две недели
	
	

	4.
	Проведение рекламной компании
	Постоянно
	
	

	5.
	Начало деятельности
	1 месяц
	
	

	6.
	Выход на полную производственную
	3 месяца
	
	


6. Оценка предполагаемых результатов, риска и перспектив
 6.1.
Укажите сильные и слабые стороны проекта.
Сильные стороны: 

- постоянный спрос на выбранные услуги; 

- недорогой сегмент; 

- быстрая адаптация к быстро меняющемуся рынку; 

-возможность формирования индивидуального подхода к запросам клиентов по качеству работ. 

Слабые стороны: 

- конкуренция со стороны компаний, которые уже долго на рынке данных услуг; 

- повышение цен на закупку расходных материалов; 

- снижение покупательной способности со стороны ключевого сегмента клиентов, общее снижение спроса.
Степень успешности проекта оценивается как достаточно высокая, так как у инициатора проекта имеется большой необходимый опыт работы, умения и практические знания. 

В _________________ на рынке услуг по ремонтно-строительным и отделочным работам имеются конкуренты в каждом ценовом сегменте, но потенциальных потребителей достаточно. На основе отчетности территориального органа федеральной службы государственной статистики по Вологодской области можно полагать о том, что количество жилищного строительства выросло за последние годы, соответственно выросло число квартир-новостроек – то есть потенциальных объектов для выполнения ремонтно-строительных и отделочных работ. 

6.2.
Оценка риска, устойчивость проекта. Укажите варианты развития бизнеса с учетом возможных рисков и мер по их предотвращению. Укажите, как риски скажутся на доходности и окупаемости бизнеса.

1. Риск отсутствия необходимого числа клиентов на первоначальном этапе реализации проекта. Выход на рынок нового субъекта, оказывающего услуги в сфере по осуществлению отделки и ремонта помещений, является затруднительным в силу отсутствия наработанной базы клиентов. Для снижения данного риска планируется осуществлять: эффективную рекламную кампанию, направленную на привлечение новых клиентов (возможно использование скидок и бонусов для прочного внедрения на рынок ремонтных услуг) 
2. Риск падения спроса на оказываемые услуги. Из-за экономических и социальных факторов (рост безработицы, падение доходов населения и предпринимательского сектора, инфляция, кризисы) существует риск снижения спроса на услуги. Возможен переход на иные виды деятельности, реализация которых может осуществляться на выбранном налоговом режиме. 
3. Экономические риски, связаны с неплатежеспособностью потребителя. Возникновение указанного риска может быть вызвано неблагонадежностью клиента, который впоследствии не захочет оплачивать оказанную ему услугу в полном объеме. Для снижения данного риска оказание услуг требуется осуществлять на основании полученной предоплаты. 
4. Поломка ремонтной техники. Техника и материалы являются неотъемлемой частью осуществления отделочной и ремонтной деятельности. Однако со временем они могут выходить из строя. Это может быть связано, как с не правильной эксплуатацией, так из-за длительного использования устройства. Осуществление бережного отношения к используемой технике. Осуществление плановых профилактических мероприятий, увеличивающих срок службы техники.

7. Приложения

В   качестве   приложений   к  бизнес-плану  могут  быть  представлены: предварительный   договор   аренды;   договор  безвозмездного  пользования; коммерческое  предложение, гарантийное письмо о заключении договора аренды; документы,   подтверждающие   право   собственности,   документы,   которые подтверждают профессиональную пригодность и квалификацию по выбранному виду деятельности  (сертификаты,  подтверждающие прохождение курсов, тренингов и т.д.),   сертификаты   на  оборудование/товары,  скриншоты  с  изображением оборудования/товаров и т.п.

«___» __________ 202_ г. _______________ ______________________________

        дата заполнения                                                              подпись            Ф.И.О. полностью
